
hearting the brain

NEUROPYMESO
T A L L E R  O F I C I A L

Si no lo sabes poner en práctica,
es que no lo has aprendido

Formación + mentorización



hearting the brain

5h 2,5h

+Formación Mentoring

Sesión 1 Sesión 2 Sesión 3 Sesión 4

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

1 sesión formación presencial
3 sesiones de mentorización grupal+individual

Opción añadir módulos mentorización individual
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5h 2,5h

+Formación Mentoring

Sesión 1 Sesión 2 Sesión 3 Sesión 4

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

Formación presencial grupal con bloque coloquio.
Temas basados en estudios neuromarketing aplicado.

Contenidos innovadores que además de formar
buscan un cambio de mentalidad en el alumno.
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5h 2,5h

+Formación Mentoring

Sesión 1 Sesión 2 Sesión 3 Sesión 4

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

Sesión grupal basada en la aplicación práctica del
contenido teórico aplicado a un caso propuesto.

Además de aplicar lo aprendido, el objetivo es que
el formador conozca a los alumnos y pueda ir detectando

necesidades en ellos y en sus empresas.
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5h 2,5h

+Formación Mentoring

Sesión 1 Sesión 2 Sesión 3 Sesión 4

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

Sesión grupal basada en la aplicación práctica del
contenido teórico aplicado a la empresa

de cada uno de los alumnos.
En esta sesión se analizará qué puedo aplicar y cómo

en las empresas de la mitad de los alumnos.
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+Formación Mentoring

Sesión 1 Sesión 2 Sesión 3 Sesión 4

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5 horas de mentorización individual online
para aplicar en la empresa todo lo aprendido.

Opción a ampliar más horas o convertirlas en presenciales
si se considera necesario.
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+Formación Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

Opción 1: Solo sesión formativa inicial

Opción 2: Formación+Mentorización

5h 2,5h

+Formación Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

Opción 3: Formación+Mentorización+material

5h 2,5h

+Formación Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring

2,5h

Mentoring +

100 €

150 €

150 €

Por alumno

Por alumno

Por alumno
Bolsa bloc
y resumen
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Algunos temas:

¬ Estrategias de marca y venta del siglo XXI
¬ Atracción, venta y fidelización de clientes
¬ Empresa centrada en el cliente: detectar necesidades
¬ Redes sociales según el neuromarketing
¬ Marketing digital según el neuromarketing
¬ Venta por impulso y crosselling
¬ Comportamiento humano y diseño (Para diseñadores

gráficos)
¬ Neurocomunicación
¬ Publicidad en radio según el neuromarketing
¬ Cliente interno para llegar al cliente
¬ Descubriendo la mente del consumidor
¬ Descubriendo la mente del espectador
¬ Training comercial con neuromarketing para vendedores
¬ Training comercial con neuromarketing para directores

comerciales

Estrategias de marca y venta del siglo XXI
Atracción, venta y fidelización de clientes
Empresa centrada en el cliente: detectar necesidades
Redes sociales según el neuromarketing
Marketing digital según el neuromarketing
Venta por impulso y crosselling
Comportamiento humano y diseño (Para diseñadores
gráficos)
Neurocomunicación
Publicidad en radio según el neuromarketing
Cliente interno para llegar al cliente
Descubriendo la mente del consumidor
Descubriendo la mente del espectador
Training comercial con neuromarketing para vendedores
Training comercial con neuromarketing para directores
comerciales
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